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AXE RESEAUX

PROGRAMME DE LA FORMARION

INTRODUGTION AUX FONDAMENTAUX DE LA
FRANCH/SE ET DESRESEAUX



L’OBJECTIF PEDAGOGIQUE

Cette formation a pour objectif d’apporter 'ensemble des notions fondamentales a la création d’un réseau
de franchise :

La notion de concept

Le modéele économique

Le métier de franchiseur

L’environnement juridique



LE PUBLIC

= Public concerné

« Tout entrepreneur gérant un ou plusieurs point(s) de vente et désirant développer un réseau de
franchise
» Tout professionnel intervenant auprés de réseaux commerciaux

= Prérequis
- Etre un entrepreneur qui a développé un concept au sein d’un ou plusieurs point(s) de vente et qui
souhaite dupliquer son concept avec la création d’'un réseau de franchise
 Etre un professionnel qui intervient dans le cadre de ses missions aupres de réseaux commerciaux
= Accessibilité des personnes en situation de handicap

Les personnes en situation de handicap sont invitées a nous contacter afin de vérifier si nous avons la
capacité de les accueillir en formation.



LES METHODES PEDAGOGIQUES

Méthode expositive

Apports théoriques

Suivi post-formation

Atelier pratique

Echanges entre le formateur et les stagiaires — questions/réponses




L’EVALUATION

= QObjectifs d’évaluation

Le stagiaire a compris les fondamentaux de la franchise et des réseaux commerciaux.

= Modalités d’Evaluation

Formulaire d’évaluation de la formation




LES MODALITES D’ORGANISATION

= Formation en présentiel — adaptation en distanciel possible, par visioconférence et téléphone, suivant le
contexte sanitaire

= Durée totale : 7h00 (1 jour)

= Dates de la formation : se rapprocher du consultant en charge de votre projet
= Délai d’acces : 15 jours

= Colt de la formation : 600€ net/personne

= Une attestation de formation est remise a chaque participant a l'issu de la formation.



LE CONTENU DE LA FORMATION

= MODULE 1 : définition de la franchise = MODULE 3 : I'environnement juridique
 Définition « La reglementation
 Les chiffres clés * Le contrat
» La notion de concept « La protection du concept

* Le modele économique
» Devenir franchiseur

= MODULE 2 : le franchisé

» Les criteres de choix
» Les profils cibles
* Les bénéfices franchisés



CONTACT

Consultante référente : Audrey Tuduri Bononi

= Mail : audrey.tuduri-bononi@axereseaux.com

= Tél:06.40.79.09.10




BIENVENUE ET BONNE FORMATION !



